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一、证代王震宇女士做公司基本情况介绍

以 ppt 线上分享形式分别介绍了珍宝岛药业的基本情况，公

司主要产品管线的布局和未来的发展计划，覆盖了中药产品、中

药创新药、中药材贸易、生物药产品等。

二、问答交流环节



1.中药材贸易的经营模式？未来的预期？药材的行情对公

司业务的影响？

答：亳州交易中心经营模式主要有两种，一个是战略采购，

一个是以销定采。战略采购是交易中心有研究团队，实时关注市

场行情，在适当价位择机买入，根据客户沟通情况择机卖出以赚

取差价；以销定采是结合“N+50”在全国设立的产地办事处，根

据销售客户的需求，根据各地采购优势进行采购，以赚取差价。

公司在亳州设有神农仓，对货物进行存储，包括客户寄存和自行

贸易存货均有。交易中心通过建立统一管理、统一仓储、统一包

装、统一结算、统一购销的“六统一”运营管理模式，实现中药

材全产业链的溯源体系，并引入第三方质检平台，统一解决质检

问题，为广大采购商提供了质量稳定可控的中药材采购渠道。随

着后疫情时代的到来，目前主要的中药制造企业的药材需求较大，

因为我们的交易中心有“N+50”等策略，一些大药企和部分中药

制造的上市公司在和我们进行积极的合作洽谈。中药材毛利率不

高，但由Ӏе 市 种一侢䀀货市公在但市公␀大率不
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答：公司 2021 年湖北中成药集采中 2ml 舒血宁中标。目前该

产品二次开发新增了 10ml 规格并已在全国部分省市进行了挂网

招标工作。

4.公司 2022 年第三季度单季度的业绩下滑的原因？

答：三季度是公司产品的销售淡季，另外受医改政策及公司

收入结构变化等因素的影响，毛利降低，三季度的业绩有所下滑。

5.公司未来几年的业绩预期？

答：随着注血、血塞通、血栓通胶囊、复方芩兰口服液等品

种的放量，制药工业板块未来几年有可能逐渐恢复，中药产业板

块，目前主要的中药制造企业的药材需求较大，中药材毛利率不

高，根据药材品种看，企业端和我们的合作比较积极的。从亳州

交易中心成立到现在时间较短，经营模式及操作模式是在摸索中

走过的，后续随着目标不断的调整推进。利润贡献方面，未来以

线上和线下相结合的方式打造利润增长极，目前现货交易毛利率

在 5%左右，未来随着不同交易模式的开展，毛利会有所提升。

6.关于中药创新药的进展？

答：中药创新药方面，目前进度较快的两个品种一个是清降

和胃方，一个是羌活胜湿汤。目前研发进展顺利，因为 2022 年 3

月国家出台一个 升홀⁘较大升홀式 的Ѣ诊
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已经建成的 5000L 规模的商业化生物基地，在成本上比一次性和

小规模的生产有优势。

8.针对中成药集采公司中标的情况及未来的策略？

答：目前的中成药省际集采联盟已完成了湖北、广东、山东

的，我们公司都已做了策略性的应对。湖北集采中，公司产品舒

血宁按规则中标，注血报价降幅 40%多，基于统筹考虑未集采省

份的销量情况，我们采用了积极的应对策略。广东集采中，我们

的品种中标备选目录，可以享受医疗终端报量的 70%，降价幅度

较小。在医药报量之外的使用量可以正常销售。未来其他省份的

集采，我们也会根据品种及用药情况积极的参与。2021 年中药注

射剂医保逐渐友好后，公司注血在民营医院、合资医院、第三终

端医药、乡镇卫生院、社区诊所等有较大的市场空间，公司加大

了这部分市场的学术推广力度。同时公司实施差异化的应对措施，

注血 100mg 的二次开发并商业化之后，目前在部分省份挂网，其

上量有望在 2023 年中有所体现。注血规格上的创新是公司策略性

应对集采的，集采品规是经过同品种同规格的调研的，我们打破

了市场上常见的品规，我们做了品质的提升和规格的改变，主要

是差异化的策略。未来在产品中标后，我们这种差异化的品规可

以打入非集采市场。我们并购的品种和多品规的产品都已在做市

场销售的布局。

9.公司股权激励计划情况？

答：公司 8 月份公告的，为股权激励计划而做的回购计划，

目前还没回购完成。回购完成后将择机启动。可能要分几期吧，

还有待于最后确定。
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